
Modèle d'affaires en 7 points

1. Est-ce que l’idée de votre projet découle d’une problématique observée, d’une opportunité à saisir
ou encore d’une situation personnelle vécue ?

Oui Non 

1.1 Si oui, veuillez expliquer l’origine de votre idée. 

2. Est-ce que votre projet répond à un besoin concret sur le marché ?

Oui Non 

2.1 Si oui, veuillez décrire le problème que votre projet adresse ou permet de régler. 

2.2 Si oui, expliquez la manière dont vous vous êtes pris pour valider cette hypothèse. En d’autres 
mots, comment savez-vous qu’il existe réellement un marché pour votre produit ou service ? 



2.3 Si oui, veuillez identifier jusqu’à 3 concurrents et expliquer la manière dont votre projet se 
distingue de ces derniers. 

3. Avez-vous des clients existants ou des clients potentiels ?

Oui Non 

3.1 Si oui, décrivez votre clientèle cible, en étant le plus précis possible. 

3.2 Si oui, veuillez décrire les canaux de communication et de distribution que vous comptez utiliser 
pour rejoindre vos clients.   

3.3 Si oui, expliquez comment vous allez fidéliser vos clients. 



4. Est-ce que votre projet est viable financièrement ?

Oui Non 

4.1 Si oui, veuillez décrire vos sources de revenus et vos coûts 

5. Avez-vous des ressources pour vous aider à réaliser votre projet ? (Tangibles ou intangibles,
physiques ou intellectuelles, humaines ou financières, par exemple : équipement, savoir-
faire, expérience, réputation, partenariats, etc.)

Oui Non 

5.1 Si oui, veuillez décrire les ressources que vous possédez. 

6. Est-ce votre projet a déjà été démarré ?

Oui Non 

6.1 Si oui, veuillez décrire vos activités (date d’immatriculation/incorporation s’il y a lieu, date des 
premiers contrats, clients, chiffre d’affaires, partenaires, etc.) 



6.2 Si non, veuillez décrire précisément les étapes que vous allez suivre pour démarrer votre projet, 
notamment les dates clés et un bref échéancier pour la prochaine année. 

7. Est-ce qu’il existe des enjeux ou des facteurs qui pourraient compromettre la réalisation de votre
projet? (Par exemple : absence de financement, brevets, réglementation défavorable,
manque d’expertise technique, etc.)

Oui Non 

7.1 Si oui, décrivez l’enjeu le plus important auquel vous devrez faire face afin de mener à bien 
votre projet et la manière dont vous comptez vous y prendre pour l’adresser. 
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